老杨侃市场：2012年国内尿素行情分析及后市预测
2012年尿素行情概括
2012年即将过去，全年国内尿素市场整体可概括为“工厂高利，商家薄利”。之所以这样评价，还是由于今年尿素企业在经营环节中很好的把握住了“话语权”，定价十分灵活。从而使尿素销售完全摆脱了往年仅在成本线附近震荡的窘境。加之下半年国内煤价低位盘整。从成本缩减角度而言，尿素吨利润便可增加150-200元。而经销商在全年价格涨跌过程中，一直采取风险评估，坚持采用快进快出的操作模式。如此以来，自身充其量扮演着“搬运工”的角色，自我安慰也只能说是薄利多销，实际情况确是利薄如纸。另外，年内出口与去年相比有了明显提高，关税不含税的官方解释也有“放水”的嫌疑。整体来看，2012年国内尿素市场在业内强调产量过剩的环境中，很好保持着供求平衡之态。价格变化相对基本遵循着季节性规律。

年内尿素价格走势分析
下图可以看到2011和2012两年间，国内尿素重点产地出厂价格的变化趋势。相比之下，2012年价格涨跌幅度偏大，高低价差可达600元。客观而言，此种走势更适合长线操作，但由于经销商缺少对市场整体的判断，谨慎中带有更多风险意识，全年短线下来，相信绝大多数的经销商没有获利感，甚至还有赔钱的情况。而经销商缺少对市场整体判断原因还在于全年各阶段影响尿素涨跌因素繁多，商家普遍反映看不透行情。出于谨慎考虑，甘愿做“搬用工”，看着利润旁落厂家腰包。
[image: image1.emf]国内重点四地出厂主流报价走势图
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2012年影响尿素涨跌因素汇总：
一、农业用肥结构变化
农业用肥结构变化推高东冬储尿素风险。所谓用肥结构变化主要指“减尿加复”，也就是减少直接施用尿素量，增加高丹复合肥用量，由此便会影响经销商淡储尿素的积极性。以东北市场为例：2010年的尿素需求量统计中，辽宁150万吨左右；黑龙江为140万吨左右；而吉林同样也为140万吨左右。这样一来，东北地区每年尿素的总需求量大概会达到430万吨的水平。其中包括了农业肥和原料肥，以往二者的比例大概会维持在3:1左右。而从2010年开始，随着用肥结构的变化，被业内看好的冬储尿素逐渐失去了销售市场，更多农户选择简单方便的高氮复合肥。从而使得众多经销商因看不透需求而屡尝败果。今年也不例外，市场需求再次证明了冬储尿素的高风险。

二、出口基价含税之争
2012年3月中旬，行业内围绕尿素出口关税中基准价的问题展开讨论。最终结果，2012年的尿素出口关税2100元的基准价不再含税，随之计算关税的公式从税率=(1.07-基准价格/出口价格)*100%变为了税率=（1.07*出口价格-基准价格）/（出口价格+基准价格）。争论的目的便是降低出口关税，按新公式计算相同离岸价的情况，每吨尿素出厂价要比之前提高150-200元（具体差值如下）。因此，业内对今年出口量失去了判断。
	表2    2011年、2012年尿素出厂价格对比

	离岸价（美元）
	2011年出厂价（元）
	2012年出厂价（元）
	差值

	400
	1888 
	2082 
	194 

	420
	1923 
	2143 
	220 

	440
	1962 
	2204 
	242 

	460
	2004 
	2264 
	260 

	480
	2048 
	2325 
	277 

	500
	2095 
	2386 
	292 


（中华商务网）
三、煤炭行业遭遇供求失衡

今年1-5月国内煤价居高不下，除了从成本角度合理支撑尿素价格外，也很好的限制了尿素企业的开工率。可谁承想就在五月下旬，国内煤炭行情转入低谷，无烟块煤平均跌幅在150元左右。究其原因，供求失衡可谓罪魁祸首。秦皇岛港存煤量过多，社会库存量突破30日消耗线。煤炭出现了较为严重的供求过剩。受其影响，山西末煤下调幅度在100元左右，报价在700-800元/吨；无烟块煤平均下调150-200元，中块报价在1150-1200元/吨，小块报价1100-1150元/吨。推断尿素企业无烟块煤到厂价大概在1250-1300元/吨。此种状态一直持续了长达五个月的时间，虽然年底煤价有所反弹，但对尿素行情以及其他化工行业确已造成的不小影响。也干扰着经销商对于价格涨跌的判断。
四、尿素企业开工率创历年新高

2012年国内尿素行业平均开工率超过77%，与去年同期相比，至少增加了6个百分点（如下图所示）。如果按全国尿素总产能7200万吨计算，2012年尿素实物产量或将比去年增产450万吨尿素。而这一假设也被国家统计局的产量数据所验证。官方统计来看：2012年1-11月尿素总产量约为6081.05万吨，累计增产14.2%，这似乎比用开工率计算更为明显。究其原因，煤价大跌功不可没。自6月以来，国内无烟煤价格大幅下滑，尿素成本缩减给行业带来了更大利润空间。因此，之前停车检修或开工不足的企业集中恢复生产。从下半年尿素产量数据中便可清楚的看到产能释放后的过剩预期，正因如此，业内纷纷以供求过剩的眼光看待尿素市场，但在实际操作中却没人能解释过剩产量的去向。于是，经销商就在谨慎观望中错失了一次次商机。
[image: image2.emf]全国尿素企业开工情况统计
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（中华商务网）
五、尿素市场需求不明朗

面对今年产量大幅增加的可观问题，众多经销商选择了保守观望的操作方式。快进快出，保持低库存是最明显的表现。之所以会如此谨慎，更多的原因恐怕是对市场需求缺乏判断。比如在上文中所提到高农业肥与工业肥的此消彼长；又或是关税政策对出口的影响力；还有就是工业胶板行业的需求能力。
出口方面：2012年1-11月尿素出口总量为529万吨。其中仅11月便出口了145万吨尿素，然而11月并非低关税期。简而言之，即便大家能想到贸易商会利用保税区出口，也绝想不到能量大至此。就这点来说，相信已不是业内靠预测便能料到的。此时，考虑到12月保税区的走货渠道。预计全年尿素出口总量有望突破600万吨。

工业方面：胶板三聚氰胺行业年内约消耗尿素700万吨。
农业方面：国内农业需求量基本持稳在5100万吨左右。但随着复合肥普及程度增加，工业肥和农业肥分配比例也在改变。经销商肯定要谨慎控制尿素的备货量，否则就有可能滞销。因此，也给市场笼罩上了一些风险气氛。
总而言之，如果经销商看不透市场需求，便难以判断进出货的时机。这也就导致商家被动跟涨或跟降，主动权则牢牢掌握在厂家手中。
	国内尿素需求量统计
	单位：万吨

	年份
	农用（实物量）
	工业（实物量）
	出口（实物量）

	2012
	5100
	700
	550（约值）

	2011
	4800
	500
	350

	2010
	3781
	700
	703

	2009
	4804
	500
	338


（中华商务网）
六、关税引发业内争议
自11月初的潍坊会议结束以后，业内便出现了多个不同版本关于2013年尿素出口关税的传言。其中，被中化等大公司认可的说法也就是2013年尿素淡季出口关税下调到2%。即便如此，行业内一直不乏反对论调，以至于淡储旺季期间，市场同时存在看好出口和看空出口这两种呼声。极大影响了经销商对后市的判断，从而使得淡储一直推迟，社会库存量处于低位。与此同时，厂家也开始炒作关税下调的说法，并进行连续涨价，最终达到了刺激下游采购的目的。12月下旬，官方正式公布的尿素2013年新关税确实很大程度上区别于往年，也可以说是尿素对外贸易政策的底线再次被突破。从关税解读来看，政府对尿素出口的态度似乎从限制转为鼓励。之前7%淡季关税下调至2%，基准价也由2100元调整为2260元。在贸易商看来，2013年将会有更多的出口机会。关税具体内容如下：出口仍然分淡、旺季关税，旺季定为1-6月、11月、12月，均按77%的关税征收；淡季7-10月，执行2%的税率，如报关价超过基准价2260元/吨，则按税率=（1.02*出口价格-基准价格）/（出口价格+基准价格）计算，此为基准价不含税的公式。是发改委公布提供税率=(1.02-基准价格/出口价格)*100%计算公式的变型。这对于明年的国内尿素市场供需平衡或将起到不利影响。

	　
	1月
	2月
	3月
	4月
	5月
	6月
	7月
	8月
	9月
	10月
	11月
	12月

	2011年
	110%（35%+75%）
	7月1至10月31执行7%
	110%（35%+75%）

	2012年
	110%（35%+75%）
	7月1至10月31执行7%
	110%（35%+75%）

	2013年
	77%（2%+75%）
	7月1至10月31执行2%
	77%（2%+75%）


（中华商务网）
表：2011、2012、2013年离岸价与出厂价对比
	离岸价（美元）
	对美元汇率
	2011年出厂价（元）
	2012年出厂价（元）
	2013年出厂价（元）

	370
	6.3
	1844 
	1986 
	2113 

	380
	
	1857 
	2011 
	2144 

	390
	
	1872 
	2051 
	2175 

	400
	
	1888 
	2072 
	2206 

	410
	
	1905 
	2112 
	2238 

	420
	
	1923 
	2101 
	2269 

	430
	
	1942 
	2173 
	2300 

	440
	
	1962 
	2204 
	2331 

	450
	
	1983 
	2234 
	2362 


（中华商务网）
七、新增产能影响
2012年国内尿素新增产能超过500万吨，笔者（下表）仅收录了490万吨的企业扩产情况。主要特点为燃煤新工艺，以降低燃煤成本为主要出发点。无论是粉煤气化或者选择低品质煤种等等，无一例外是在进行“保命式”扩产。简而言之就是为了自身生存而投建新装置以拉低老装置生产成本。扩产的同时也构成了新一轮尿素行业更为严酷的成本竞争，加速落后产能淘汰。
	2012年内尿素企业扩产情况

	名称
	增加产能（万吨）
	进度

	安徽阜阳临泉
	40
	已投产

	安徽红四方
	30
	已投产

	安徽六国化工
	35
	已投产

	安徽炉桥
	35
	已投产

	山东瑞星
	40
	已投产

	河北石家庄正元
	40
	已投产

	河北衡水湖
	20
	已投产

	河北邦力
	40
	已投产

	河南晋开
	80
	已投产

	重庆建丰
	80（二期）
	已投产

	新疆宜化
	50（一期）
	已投产

	内蒙国电赤峰
	52（一期）
	已投产


（中华商务网）
另外，下表为2013年上半年投产的企业，其中内蒙古呼伦贝尔金新、大唐呼伦贝尔这两家企业比较眼熟。确实，早在去年底便一直传言投产，却因种种原因一直推迟至今。另外一家陕西榆林尿素装置已建设四年，预计2013年5月投产。后期新建装置不多，政府方面也是限制50万吨以下的项目。而且从行业竞争的角度考虑，新项目也会对工艺、成本等诸多方面进行调研，必不会贸然投建。

	2013年内尿素企业计划投情况

	名称
	增加产能（万吨）
	进度

	内蒙古天润
	52
	即将投产

	内蒙古呼伦贝尔金新
	80
	即将投产

	大唐呼伦贝尔
	30
	即将投产

	陕西榆林
	50
	即将投产

	新疆宜化
	50（二期）
	即将投产


（中华商务网）
2013年尿素市场后市展望

对于尿素行情涨跌整体遵循季节规律，阶段价格参考具体影响因素。2012年内仍会有一些问题会干扰明年市场，比如无烟煤价格与尿素成本的关系，低价煤必然会让经销商对高价尿素产生质疑；新的关税政策明显利于出口，具体会对市场产生多少影响还要进一步观望；另外还有年内一直被业内关注的产量过剩问题，最终也没能表现在市场上。诸如此类的影响因素还是有很多。因此，明年价格预测参考性或许比较有限。
一月：企业销售压力不大，价格维持高位。经销商在有一定量备货的情况也会考虑到风险，价格难有进一步上涨或许下旬还会出现下滑。（预期价位2050-2100）

二月：极有可能出现厂商博弈的情况（预期价位2000左右）
三月：春耕启动，但市场货源或显偏紧，价格震荡上扬，各地企业前期存货，行情持续时间不会很长。（预期价位2250-2300，局部可能会冲击2400）

四月：国内整体需求看稳，而且此时国际市场也会有一定反应。出口贸易商在考虑2%出口关税的情况下，有可能对比国际价格提前从国内采购低价货。（预期价位2000-2050）

五月：内需略显平淡，企业为东北以及华北用肥进行促销，同时国内价格也会对比国际价格进行调整（预期价位2050左右）
六月：国内农业仍有一定需求，加之贸易商提前为出口备货，整体供求仍然看稳。价格应该不会出现太大波动。（预期价位2050-2100）
